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Cultura en Finanza

IVAVI



Economia, la ciencia de la escasez, como algunos estudiosos la han
definido. Una ciencia compleja y de la cual emanan diversas disciplinas
tales como la administracion, la contabilidad, la econometria, las
finanzas, entre otras, a través de las cuales se sostiene y busca comprobar
sus teorias asi como evaluar sus resultados.

El objetivo fundamental de la ciencia econémica, de manera concreta es
que una sociedad logre la satisfaccion de sus necesidades administrando
esos recursos limitados, es decir, realizar mas con menos. Precisamente,
en este marco es en donde aparecen las Finanzas, una disciplina
apasionante y que nos ensefia a como obtener, maximizar a través de la
inversion, sortear riesgos y ahorrar los recursos monetarios de una
persona, una empresa o un pais.




No olvidemos que los tiempos actuales nos obligan a orientar a estas
disciplinas hacia un camino mas solidario y empatico con las personas mas
vulnerables y necesitadas.

Reitero, disciplinas apasionantes, indispensables pero también complejas.
Precisamente por esa razon, en la Facultad de Ciencias Administrativas nos
sentimos orgullosos y reconocemos el esfuerzo del equipo conformado por
nuestras queridas alumnas de 7° semestre de la licenciatura en Contaduria
y Finanzas quienes, con toda la iniciativa y entusiasmo que caracterizan a
un lasallista, han tenido a bien crear esta interesante revista digital,
IVAVI: Cultura en Finanzas. Un medio a través del cual nos compartiran
conocimientos complejos de la materia de una manera agil, clara, accesible
para quienes no estén familiarizados con el ambito de la ciencia econdmica
y en donde abordaran temas tanto de indole financiera como fiscal,
economica, laboral y legal que, como individuos pertenecientes a una
sociedad, independientemente de la actividad o perfil profesional, nos
atane a todos. Tengo la plena seguridad de que esta revista sera un legado
que nuestras alumnas dejaran a la Facultad de Ciencias Administrativas y
a la Universidad la Salle Pachuca y confio en que todos los alumnos de la
misma, asi como el claustro docente asumiran el reto de mantenerla
vigente y actualizada mediante la abierta participacion de todas y todos
aquellos interesados en ella. Con todo mi reconocimiento y aprecio,
enhorabuena, les deseo el mayor de los éxitos.

Indivisa Manent
M.A. Mario Alberto Rosano Garcia

Director de la Facultad de Ciencias Administrativas
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Editorial

El dinero es el comin denominador en todo el mundo, nosotros lo
vemos a diario, pero ;realmente conocemos su funcionamiento?

La revista IVAVI: cultura en finanzas, tiene como proposito mostrarte el
amplio campo de las finanzas y la economia, queremos ayudarte a
comprender los temas que, a simple vista parecen complicados o
confusos, servir de consejeras para mejorar tus habitos financieros,
ayudarte a identificar las areas financieras de tu vida diaria en las que
puedes mejorar. Y, de esta manera, generar una verdadera cultura en
finanzas, es decir, un conjunto de conocimientos que te permitiran
desarrollar un juicio critico en la materia (RAE, 2020).

Nos encontramos en una situacion donde la economia ha dado un giro
de 1809, por lo tanto, la solidaridad y la empatia son valores clave que se
tienen que poner en practica dia con dia, con IVAVI buscamos servir
como una plataforma que facilite el acceso a la informacion economica
y financiera en cada uno de los articulos que te compartiremos en las
diferentes ediciones y juntos, hacer de esta —nueva normalidad- una
epoca de crecimiento en comunidad.
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CONCEPTOS BASICOS PARA
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Por: Maria José Pérez

Dia a dia, en cada momento de nuestras vidas, estamos realizando
transacciones monetarias desde que despertamos hasta que vamos
a dormir; todo el tiempo estamos envueltos en el mundo monetario y
por ende en el ambito financiero. Si bien, es sabido que los
mexicanos suelen tener problemas con el dinero tambien es sabido
que ahora los llamados millennials tenemos acceso inmediato a la
informacion, resultando facil aprender y encontrar informacion.

Muchas veces resulta dificil entender algunos tecnicismos del
ambito financiero que trae como consecuencias una mala relacion
con el dinero, generando que la gente viva endeudada. Es por ello
que resulta importante entender algunos conceptos basicos del
ambito financiero.

Ahorro

El primer concepto a desarrollar es el ahorro; la cultura del ahorro
segun la CONDUSEF (2017), de manera formal, es muy importante
porque asi el dinero esta seguro en alguna institucion bancaria y
puede ser utilizado para emergencias como hospitalizaciones,
fallecimientos, o como proteccion en caso de robo en cualquier
momento (dependiendo del plan de ahorro). Si se ahorra, no habra
necesidad de pedir préstamos innecesarios, teniendo como fin el no
descapitalizarse.



ENTENDER LAS FINANZAS

Debes ser constante para convertir el ahorro en un habito y, si se
tiene una cuenta de ahorro en algun banco, la persona se ve
obligada a ahorrar, ademas de tener beneficios monetarios en la
mayoria de las cuentas porque al estar ingresando dinero, la
cuenta de ahorro da rendimientos en muchas ocasiones, es decir,
gue la institucién da dinero (un porcentaje) al ahorrador por guardar
ahi su dinero.
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Tarjetas de crédito y débito

Un instrumento financiero usado con frecuencia son las tarjetas de
credito. La tarjeta de credito, segun la Superintendencia de Banca,
Seguros y AFP del Gobierno de Peru (s.f.), es una herramienta de pago
mediante la cual se permite una linea de crédito por un plazo
determinado. En este financiamiento se asume la obligacion de devolver
el importe utilizado y pagar los intereses, comisiones bancarias y gastos
estipulados conforme al contrato; este se anuncia en el estado de cuenta
que se remite de manera mensual. La tarjeta de crédito no debe de
confundirse con la tarjeta de debito, menciona la Superintendencia de
Banca, Seguros y AFP del Gobierno de Peru (s.f.), pues la tarjeta de
debito es un instrumento de pago con el cual se pueden cumplir multiples
operaciones sin necesidad de usar efectivo. Las operaciones solo se van
a realizar si hay dinero en la cuenta.

Es decir, solo se permite el cobro
hasta el limite de los fondos de la
cuenta.

Por el contrario, con la tarjeta de
credito, menciona el BBVA (2018),
se pueden pagar bienes incluso si
no se dispone de fondos, ya que se
puede aplazar el cobro hasta el mes
siguiente. De esta forma, el titular de
la cuenta contrae una deuda con el
banco hasta cierto limite,
dependiendo del crédito que se
admita en la cuenta.




DESAJUSTE ENTRE
GOBROS Y PRAGOS:
DOLOR DE CABEZA DE PYMES

Por. Maria Luisa Ayala

Un estado de resultados nos muestra las utilidades de las pequenas vy
medianas empresas (pymes), pero no nos muestra si el dinero
realmente entré o salid de la empresa o cuando se registraron ingresos y
egresos. En el flujo de caja, se registran los ingresos y egresos; esto es de
gran importancia para la administracion financiera exitosa de las pymes.

Las cuentas clientes o cuentas por cobrar del balance existen porque las
empresas dan crédito a sus compradores, es decir, hoy te doy el producto y
dentro de los préximos 30 o 60 dias te cobro, entonces, cuando recibo el
pago, es el momento en el que realmente ingresa el dinero a la empresa.

La cuenta de proveedores tiene el mismo origen, yo recibo hoy del
proveedor la materia prima, pero tengo de 30 o 60 dias para pagar, cuando
le pago a mi proveedor es el momento en el que egresa el dinero de mi em-
presa.

El estado de resultados refleja las ventas, pero solo el momento en que le di
a mi comprador el producto y no el momento en que realmente el dinero
Ingreso a mi empresa, porque les di credito a mis clientes.

Los mismo pasa con mis costos, en el estado de resultados se refleja que
compré para producir pero no cuando en realidad le paguée a mi
proveedor.
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Veamos un ejemplo para entenderlo mejor:

En enero vendi $100 y mis costos/gastos fueron de $80, por lo que
tengo una utilidad de $20. Pero a mis clientes les doy credito por 60 dias, es
decir, me pagan hasta marzo y mis proveedores me dan credito a 30 dias,
tengo que pagar en febrero.

¢, Tengo dinero en febrero para pagar a mis proveedores? La respuesta es NO,
vendi el producto pero el dinero no ingresa a la empresa hasta marzo.

Estado de resultados
Enero Febrero _

Ventas 100 100

Costo/gastos 80 80

Utilidad 20 20

Flujo de Caja
Enero Febrero Marzo Abril

Ingresos 0 0 100 100
Egresos 0 80 80

Flujo de caja 0 -80 20

En el estado de resultados de enero, tengo utilidad de $20,
pero en realidad ese dinero no se vera reflejado en la empresa
sino hasta marzo, que es cuando realmente lo recibo; esto me
causa un problema en febrero porque no tengo dinero para
pagar los $80 pesos a mis proveedores, por lo que tendré que
pedir dinero prestado, incrementando mis gastos financieros y
por ende reduciendo la utilidad, o no podré pagar a mis
proveedores, lo que provocara multas o incluso puedo perder
la relacién comercial con ellos.




En marzo, tengo un excedente de $20; este excedente lo puedo invertir a corto
plazo o puedo guardario como fondo de emergencia.

Un ejemplo real seria con las grandes empresas de supermercados que pagan
a 90 dias; si tienen en cuenta que ese dinero no llegara sino hasta dentro de 90
dias, no podran seguir produciendo o se endeudaran y, a la larga, eso generara
mas costos.

Si se vende a consignacion en una pequena tienda, la empresa no tendra los
ingresos hasta que se venda y la tienda pague a la empresa.

No llevar control de flujo de efectivo es una de las causas mas frecuentes por
las que las pymes quiebran, es por eso que, si eres emprendedor o tienes una
empresa, es de vital importancia proyectar los flujos de efectivo, es decir, saber

cuando realmente el dinero entrara y saldra de la empresa.
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Por: Janet Badillo

Con la reciente compra de 21st
Century Fox,
convertido en

Disney se ha
la comparfia de
entretenimiento mas grande del
mundo. Este titulo lo ha ganado
gracias a la diversificacion que
alcanzando
mayores mercados y generando

ha construido,

mas ganancias.

El imperio de la compariia Disney
ha crecido progresivamente a lo
largo de los afios hasta
convertirse en 1o que hoy
conocemos, el monstruo del
entretenimiento.

Dentro de sus compras se
encuentran compafiias como
Marvel Studios, Pixar, Lucas
Films, ABC, ESPN vy, mas
recientemente, Fox, haciéndola
casi insuperable, ademas de
anunciar el préximo lanzamiento
de su plataforma de streaming,
Disney+, la cual se estima

que sera el préoximo lider

de este mercado.



Parece que todo marcha bien

para esta compaiia, y

efectivamente, el problema es

para quienes recibimos el

contenido, pues este emporio del

entretenimiento sigue los pasos

para convertirse en un monopolio,

concepto que se entiende como

una situacion en el mercado en

que la oferta de un producto,

bien o servicio se reduce a

un solo vendedor,

otorgandole una posicion

de privilegio. Disney

es, practicamente, el

unico proveedor de
entretenimiento.

Disney acapara la mayor parte
del mercado en diferentes
ambitos, incluso hubo un
conflicto al realizar la compra de
Fox, pues al adquirir la companfia
completa, seria duefio de mas del
60% de los programas deportivos
(por la anterior compra de ESPN),
por esto se descartaron dichos
Programas para concluir la

adquisicion.

En México, a diferencia de otros
paises, se realizO la compra
completa, por lo que Disney es
dueno del 66% de los canales de
deportes sin embargo, |Ia
compania esta obligada a vender
dichos programas para que no
existan violaciones a leyes

antimonopolistas.
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;sCual es el verdadero problema del

Menepoifo o Dfsnzg

p en qué nos afecta?

No existe competencia economica. Esta empresa, al no tener
contrincantes, puede manipular los precios que ofrece, colocando a
los consumidores en una situacion desventajosa, sin la oportunidad
de elegir entre diferentes precios o productos.

Menor oferta en el mercado. Si bien Disney es muy diversificado,
tambieén es necesario hacer hincapié en su enfoque familiar, por lo
que algunas propuestas dirigidas al publico adulto podrian tener
menor relevancia o hasta llegar a descartarse, creando menos
contenido para la audiencia que disfruta de este.

Sin competencia no hay mejoras.
Es claro, un buen competidor
siempre nos impulsa a mejorar, al no
existir esta competencia podriamos
caer en contenido conformista.

Entendiendo esto, claramente el monopolio
Disney retribuye de una manera negativa a su
unico cliente, los consumidores, poniéndonos
en condiciones desventajosas en relaciéon al
precio y oferta que recibimos.



¢ TIENES MIEDO A
COMPRAR EN LINEA?

Por: Patricia Hernandez

En pleno siglo XXI se vive el auge del e-commerce.
Las generaciones mas jovenes, como los millennials
y centennials, son las que estan mas familiarizadas
con este tipo de comercio, sin olvidar que no todos
participan de manera activa en este tipo de mercado.

El comercio en linea puede tener variantes dentro
del mismo. Existe el e-commerce a traves de una
pagina en linea donde algun proveedor ayuda al
vendedor y al comprador a manejar el intercambio
de dinero, como por ejemplo, Shoppify, ya
sea un vendedor gigante como Liverpool,
que en su pagina puedes encontrar sus
mismos productos o diferentes para que
puedan llegarte a la puerta de tu casa, o .

un pequefio comerciante que busca vender

sus productos sin la necesidad de un local.
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Y ahora, viene Ila nueva moda del comercio online por
medio de redes sociales. Facebook maneja su pequefia seccién llamada
Marketplace, donde cualquier usuario puede vender productos que esten dentro de
las politicas de Facebook. Y tenemos la gran moda popularidad de Instagram,
donde se crean perfiles especiales para un pequefio negocio y desde la red social
se ve todo sobre la venta del producto. Ademas, es posible que dentro de a venta
se intercambien numeros telefénicos para dar seguimiento al proceso de venta por
medio de WhatsApp, se mandan fotos sobre el producto y la guia de rastreo de la
paqueteria para que el comprador siga el paquete hasta que le llegue a su casa.

Pertenecer a una generacion donde la mayoria nace con un aparato
tecnoldégico bajo el brazo no es sindnimo de tener plena confianza en el
e-commerce, lo que nos lleva a enlistar los principales miedos de las
personas para participar en el comercio en linea:

e No saber si el producto que te va a llegar a tu casa es el mismo que el que te
enviaron por foto.

e No contar con referencias de la tienda.

e No contar con referencias de la tienda.

e No saber si el producto es original (en caso de que hubiera revendedores).
e Que el unico medio de comunicacion sea una red social.

e Incertidumbre en el tiempo de entrega de las cosas.

e Si es ropa, que haya fallas en las tallas.

e Si es compra en el extranjero, puede que aduana lo retenga.

e En aduana pueden cobrar impuestos por dejar pasar tu paquete.



Todos estos motivos fueron expresados por gente que no ha
comprado en linea, también por personas que han comprado y
nos expresaron su situacion antes de vivir la experiencia, asi
como y gente que ya vivio la experiencia y no le fue bien.

El e-commerce aun puede ser un volado si no estas informado
sobre las paginas confiables. En el proximo numero, espera el
articulo donde encontraras tips para que tu compra sea
exitosa.

¢Y tu, ya has comprado en linea? Si es asi,
no olvides compartirnos tu experiencia
en nuestras redes sociales.




"UNA DE LAS COSAS DIVERTI
VALORES ES QUE CADA VEZ QU
VENDE, Y AMBOS CREl




DAS SOBRE EL. MERCADO DE
= UNA PERSONA COMPRA, OTRA
=N QUE SON ASTUTOS"

William Feather
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CONOGCESTE]

Por: Suzette Medina

Todas las personas son
conscientes que requieren bienes
y servicios para poder vivir dia a
dia y que, para poder adquirirlos,
se necesita dinero y toma de
decisiones financieras asertivas.
Sin embargo, en diversas
ocasiones las personas no se
percatan de la manera en la que
estan administrando su dinero o de
si la informacion financiera que
tienen es la mas adecuada para

PR

que su calidad de vida pueda
importancia de

financiera.

IMPACTO'DE LA El
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Por lo general, el desconocimiento
de los productos financieros y sus
riesgos tiene un impacto negativo
tanto en las finanzas como en la
estabilidad
individuos y los

econbmica en los
hogares,
principalmente en los de bajos
INgresos.




Desafortunadamente para las
personas, existen prejuicios como
pensar que la educacion financiera
es complicada de entender y que,
para hacerlo, debes ser un

profesional, o que solo se trata de
numeros, es muy aburrida y para eso
existen los bancos, etc.

TACIONIEINANCIER
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La solucibn a estos prejuicios es
muy facil: durante la infancia, la
educacion financiera debe tener un
papel muy relevante, ya que si es
transmitida de manera adecuada en
un futuro, formara adultos bien
iInformados y con
probabilidad de sobre endeudarse.
mejor de los

menor

Esto seria en el
casos, pero un adulto o un joven
también puede
informandose y, con esto, crear
habitos para mejorar su
educacion financiera. Por ejemplo, a

comenZar

continuacion se muestran tips
tener un control
de gastos-ingresos.

sencillos para
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TIPS SENCILLOS
para tener un control de gastos—ingresos

¢ Tener un registro sobre los gastos — ingresos; pueden ser diarios, semanales o
mensuales.

¢ Dar prioridad a gastos como colegiaturas, transporte, comida, renta, etc.
¢ Contemplar deudas y si llegan a existir eliminarlas lo mas pronto posible.

¢ De los ingresos que se tienen, hacer porcentajes. Por ejemplo, que porcentaje es
utilizado en lujos, en bienes o0 servicios basicos, en deudas. Y al final de todo esto,
cuanto de los ingresos queda libre para ahorrar.

¢ Tomar en cuenta si los ingresos son constantes o variantes y si pueden existir
Ingresos extra.

¢ Reflexionar las compras que verdaderamente son necesarias
y Si existen compras innecesarias que pueden dejar de
hacerse.

¢ Comenzar con ahorros minimos; pueden ser metas a
corto plazo, por ejemplo, ahorros en un tiempo de un
ano, tomando en cuenta que se debe ser constante y

que no se debe retirar el dinero.

Mientras mas conocimiento e interes tiene una
persona sobre este tema, conseguira tener
mayores ahorros para la compra de bienes
muebles e inmuebles, cubrir imprevistos como

accidentes o enfermedades, salir de

| vacaciones y una mayor calidad de

¢ vida a un largo plazo, tomando en
cuenta el tema de ahorro para el retiro. Todo
esto se ve reflejado en la estabilidad financiera
de los gastos — ingresos que tiene una persona.




DanCQ U™ 7 N QB Y B

pefinicion de Riquey,

"NUMERO DE DIAS

QUE PUEDES
SOBREVIVIR SIN 4
TRABAJAR 6?“’ 6
& FISICAMENTE ;1 "
*‘I\ MIENTRAS MANTIENES | %
TU ESTANDAR DE "’%

VIDA"




;SABIAS QOUL...?

Por: Regina Gomez

e Solo el 1% de la poblacién destina su ahorro para la vejez en México.

4

e Solo el 2% de la poblacién a nivel nacional cuenta con un fondo de inversion.
« De acuerdo con la encuesta “Cultura financiera de los jévenes en México”
2014, solo 27% de la poblaclén entre 15 Y 29 aﬁos tlene una inversion
bancaria. =

o il
I_._l.._rll._

= e -

e Los gastos “hormiga” son caprichos, pequefios gastos S
diariamente casi sin darnos cuenta, pero que la sumatoria de el |
fugas inconscientes de capital y pueden devorar su ingreso mensual.

« Los gastos “hormiga” podrian consumir el 12% de tus iNgresos
aprende a disminuirlos para mejorar tu calidad de vida.
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Si te interesan los temas relacionados
con finanzas o economia,
colabora con nosotros.
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